Fachhandel

Bettenhaus Heintzen

Mut zum Risiko
hat sich bezahlt gemacht

Seit Anfang Mai dieses Jahres gibt es in Oldenburg i, Oldenburg ein neues
Bettenfachgeschift, das Bettenhaus Heintzen. Auf einer Verkaufsflache
von rund 250 Quadratmetern findet der Kunde ein reichhaltiges Angebot
von allem »rund ums Bett«. Auf optimale Beratung und angenehme Atmo-

sphére wird gréBter Wert gelegt.

Die Idee, sich mit einem Bettenfach-
geschéft selbstandig zu machen,
hatte der gebirtige Oldenburger
Uwe Heintzen schon lange, denn die
Verkaufsmaterie istihm bestens ver-
traut. Hier war er in verschiedenen
Branchen tatig, zuletzt bei einer re-
nommierten Bettfedernfabrik. |hm
sei jedoch immer mehr bewuBt ge-
worden, so Heintzen im Gesprach
mit der Haustex, daB man nicht im-
mer nur das tun sollte, was andere
wollen, sondern das, was man selbst
will.

Als sich die glinstige Gelegenheit
bot, an der HauptstraBe 109 a im
ErdgeschoB eines neuerbauten
Wohntraktes geeignete Geschéfts-
raume anzumieten, entschloB sich
Heintzen zum Schritt in die Selb-
standigkeit. Er bewies damit eine
enorme Portion unternehmerischen
Mut, denn die Konkurrenz am Ort ist
groB. Aber wenn das Sortiment, die
Preise und das ganze Drumherum
stimmen, dann kénne man getrost in
die Zukunft blicken, meint Heintzen.
Insgesamt vier Mitarbeiterinnen
garantieren mittlerweile fir eine
fachgerechte Bedienung und Bera-
tung.

Schon von weitem fallt das Betten-
haus durch seine gelungene AuBen-
front auf: neben dem Firmennamen
finden sich hier bereits Hinweise auf
Bettfedern-Reinigung sowie Lie-

In attraktiven Verkaufsregalen présentiert sich
das umfangreiche Frottierwaren-Angebot. Im
Hintergrund die Bettwésche-Abteilung.

gen- und Matratzen-Studio. Eine
breite Schaufensterfront gewahrt
Einblick in das Innere und |48t erst
gar keine »Schwellenangst« auf-
kommen. Auch das vielfaltige Federn-
und Daunenangebot wird bereits im
Schaufenster anhand einer sog.
»Federnorgel« auf anschauliche
Weise demonstriert.

Beim Innenausbau der Geschafts-
raume hat Heintzen kreativ mitge-
wirkt, auf die Inanspruchnahme ei-
ner Ladenbaufirma wurde bewuBt
verzichtet. Das Resultat sind mo-
derne und funktionell gestaltete
Raume, die den guten Geschmack
des Chefs widerspiegeln. Helles
Holz als Gestaltungselement fiir die
Warenregale sorgt fir eine freundli-
che Atmosphéare. Uberall hat der
Kunde freien Zutritt zur Ware, keine
Theke grenzt das Sortiment als
Schrankeab. Sogar an die Rollstuhl-
fahrer hat man gedacht: die vier Stu-
fen zum Hochparterre kénnen Kér-
perbehinderte mittels einer Ram-
penvorrichtung leicht iiberwinden.

Die Preisspanne des umfangreichen
Angebotes reicht vom mittleren bis
zum oberen Genre. Gefiihrt werden
folgende Marken: Paradies, Ibena,
Lattoflex, Billerbeck-Rheumalind,
Borbo, Rokado, Schlaraffia, Irisette,
Tangerding, Smail, Dunlopillo, Flo-
rex, Rupp, Rump, Move, Kape,

Voraussetzung fiir optimalen Liegekomfort ist
die genau dosierte Efastizitat und Flexibilitit der
Liegefldche. Im Lattoflex-Schiafstudio erfihrt
der Kunde mehr dartiber.

AuBenfront des neuerbauten Bettenhauses Uwe Heintzen.

Haussmann, Erbelle, Kolb & Schiile,
Diamona.

Eine weitere Spezialitat des Hauses
ist das Bettfedern-Atelier, in dem
Federn und Daunen in nicht weniger
als 19 Qualitatsstufen angeboten
werden, ausnahmslos in Original-
ware. Selbstverstandlich kann der
Kunde auch beim Reinigen und Fiil-
len seiner Bettwaren zugegen sein.
Innerhalb der breiten Warenpalette
finden sich ebenfalls Bettwische,
Frottierwaren, Einziehdecken und
Unterbetten mit reiner Schafschur-
oder hochwertiger Synthetikfiillung
sowie Schlaf- und Wohndecken aus
Lama, Kamelhaar, Cashmere,
Schatwolle und Dralon. Ebenfalls im
Programm sind Polsterbetten, Ka-
minsofas und Klappliegen, ein Pro-
duktbereich, mit dem Heintzen be-
reits gute Erfahrungen gemacht hat
und in dem er sich noch weiter spe-
zialisieren méchte.

SondergréBen  flir  Kopfkissen,
Karo-Step-Betten, Daunenstepp-
betten oder Matratzen bereiten kei-
nerlei Schwierigkeiten; nahezu alle

sich hier.

gewlinschten Abmessungen sind
auf Lager oder kénnen kurzfristig
angefertigt werden. Eine originelle
und hilfreiche Einrichtung fiir den
Matratzen-, Betten- und Latten-
rost-Verkauf ist das in einem separa-
ten Raum installierte »Lattoflex-
Schlafstudio«, wo der Kunde im
Hinblick auf eine individuell fir ihn
passende Schlafunterlage optimal
beraten und bedient werden kann.

Probleme mit Parkplatzen fir seine
Kunden kennt Uwe Heintzen nicht,
denn vor und hinter dem Haus sind
reichlich Abstellméglichkeiten vor-
handen. Ein weiterer Pluspunkt ist
die in Kiirze fertiggestellte, rund um
Oldenburg fihrende Stadtautobahn
mit Auf- und Abfahrt in unmittelba-
rer Nahe des Fachgeschaftes. Da-
durch kénne er, so Heintzen, seine
Werbung nun auf samtliche Wohn-
gebiete Oldenburgs ausdehnen.
Schon heute reicht sein Einzugsge-
biet bis ca. 30 km ins Hinterland hin-
ein. Und noch eins zum Thema Ser-
vice: die gekaufte Ware wird dem
Kunden noch am selben Tag frei
Haus zugestellt. D. Neuper

Eine Spezialitdt des Hauses sind Matratzen und
Lattenroste in allen erdenklichen Ausfiihrungen
und Abmessungen. Auch Seniorenbetten finden
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